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11.02.(월)

당근마켓 구조 
이해와 성공사례

• 당근마켓이란 무엇인지, 수수료 없는 동네   

  직거래 구조 이해하기

• 개인 계정과 비즈프로필의 차이 알아보기

• 농산물 판매에 당근마켓이 유리한 이유

  (신선도·배송비 절감·단골 형성)

• 농가·로컬 매장 당근마켓 성공사례 살펴보기

이론 및 

실습

비즈프로필 
만들기,

 우리 농장 강점

• 비즈프로필 개설하기

• 우리 농장의 강점 3가지와 대표 상품 정리하기

• 고객이 검색할 만한 키워드 찾기

  (지역명·품목·재배방식 등)

• 키워드를 활용해 매장 소개글 작성하기

  (AI로 다듬기 포함)

실습

비즈프로필 꾸미기, 

첫 상품 등록

• 프로필 사진·대표 이미지 설정하기

• 스마트폰으로 농산물 사진 맛있게 찍는 법

• 상품명·가격·단위·거래방법(직거래/택배)

  첫 상품 등록하기

• 등록한 프로필·상품 서로 보고 피드백하기

• 과제: 농장 일상 사진 혹은 동영상 5장 찍어오기  

  (2일차 스토리 소재)

실습

11.03.(화)

고객의 관심을 
끄는 소식 
글 쓰기

• 신상품·수확 소식·예약·이벤트 등 우리 농장에  

  맞는 콘텐츠 소재 찾기

• 홍보 같지 않으면서 관심을 끄는 소식 글의  

  구조 익히기

• 소식 글 1건 작성 및 발행 

이론 및 

실습

당근 스토리와 
신뢰형 콘텐츠

• 잘 팔리는 스토리는 무엇이 다른지, 성공   

  스토리 사례 살펴보기

• 우리 농장만의 이야기 소재 찾기

  (재배 과정, 계절 변화, 농부의 하루 등)

• "믿고 사고 싶은" 신뢰형 스토리 구조 익히기  

  (생산자 얼굴·재배 비하인드·고객 후기)

• 스토리 직접 만들어보기

실습

데이터 확인과 

단골 관리전략

• 방문자 수·단골·소식 반응 등 비즈프로필 

  데이터 확인하는 방법

• 반응이 좋은 콘텐츠를 찾아 다음 홍보에 

  이어가는 방법

• 채팅 응대·후기 관리·단골 알림으로 재구매  

  이끌기

실습


